
Gestión empresarial
para Mayoristas
de Pescado



¿A qué retos se
enfrenta el sector
comercializador de
pescado fresco?
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Trazabilidad
Es fundamental para garantizar la seguridad alimentaria.
Las empresas deben ser capaces de rastrear el producto
desde la compra hasta la venta del producto final.
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Gestionar todo el proceso
Coordinar toda la cadena de suministro: Compra en
primera venta manipulación, transformación,  y
elaboración y distribución del producto.

Normativa
Mantener la calidad y seguridad alimentaria es esencial
para ganarse la confianza de los clientes y cumplir con
las normativas y regulaciones.
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Controlar costes y financiación
Un sector donde los márgenes pueden ser ajustados y
la competencia es alta, el control de costos y una
gestión financiera sólida son esenciales para el éxito a
largo plazo.



La solución:
TrazaWin 
El programa más completo para la gestión de una
empresa comercializadora de Pescado Fresco, con el que
podrás cumplir con la normativa Alimentaria, de
trazabilidad y de etiquetado.

Podrás llevar una gestión 360º controlando todos los
procesos, desde compra, manipulación, trasformación y
elaboración, de productos frescos extraídos del mar…y
mucho más. 

Una solución completa para
el mayorista de pescado.



Gestión 360º
Funcionalidades específicas
para cada parte del proceso
de un mayorista de pescado.



¿Qué es la asignación
automática de Lote?
Es una funcionalidad de la
aplicación para la asignación
automática de Lotes, atendiendo a
su fecha de caducidad, unidades
disponibles.

Permite a los operarios a ser más
rápidos, tener los stocks siempre
optimizados por la fecha de
caducidad y evitar pérdida por
caducidad de productos.

Trazabilidad 360º
Ciclo completo de trazabilidad: Trazabilidad de Origen, Procesos y
Destino: Lotes, Partidas, Stocks, Fechas, Caducidades, Producción, Origen,
Zona de captura, Fecha captura...
Lectura y etiquetado de artículos con EAN128 norma GS1.
Generación de lote interno.
Informes rápidos y precisos para las Autoridades Sanitarias.



Importación automática de las compras desde lonja, Merca,
proveedor, importador, …
Gestión de Pedidos, Reservas, Albaranes y Facturas.
Control de Costes de adquisición y/o transporte de Producto y Lote.
Liquidación de Compras y Pagos.

Gestión de Compras



Control de Almacén
Almacenes compartidos entre varias empresas. 
Inventarios por familias, proveedores, marcas, gamas de productos.
Informes de movimientos de compra - venta. 
Stock Reservado, Real, Disponible, Pendiente de Servir o Recibir. 
Inventarios de valoraciones de stock a fecha / Inventarios retroactivos. 
Existencias por Lotes y Fechas de Caducidad. 



Órdenes de Producción / Transformación / Preparación.
Asignación de Lotes a productos terminados.
Detalle de la Materia Prima utilizada y su trazabilidad.
Control de las mermas.
Rentabilidad de Lotes.
Etiquetado (EAN13, EAN14, EAN128) >Imputación de costes (costo
previstos y reales).
Impresión de listados e informes de Producción.
Informe de necesidades de compra.
Gestión y control de calidad.

Gestión de Producción
y Manipulación



Escandallos y composiciones.
Ingredientes y aditivos con trazabilidad unitaria por aditivo y Lote.
Estadísticas de mermas y media por tipo de producto y Lote.
Beneficio por Producto y Lote reales.

¿Qué dispositivos serán útiles?
Básculas y Plataformas de pesaje.
Impresoras de Etiquetas.
Lectores de Código de Barras.

Gestión de Producción

Frescos
> Trasformaciones

Elaboración por despiece.
Fileteado, mariposa, sin piel...

> Envasado de producto
Bandejas por productos unitarios.
Fumés, moralla y preparadas de producto unitarios.



¿Qué dispositivos serán útiles?
TPV con Balanzas de Pesaje.

Tabletas para comerciales -
Preventa/Autoventa: Movilapp

Gestión de Ventas
Presupuestos, Albaranes, Facturas.
Facturación Agrupada: Por Albaranes / Albarán-Factura / Dirección de envío.
Tarifa de precios: Por artículo, familia, volumen, superficie, clientes.
Informes y Listados: Por Actividades, familias, clientes, agentes, rutas...
Facturación acumulada por producto: Una línea para entregas del mismo
producto.
Transporte: Etiquetas de Envío de Bultos, Palés, Cajas.
Cálculo de comisiones por Ventas y Beneficios.



¿Qué dispositivos serán útiles?
Móvil o PDA para la salida de mercancía:

Picking: Salida de productos.
Identificación del producto, Partida y Lote.
Etiquetado.

Logística y distribución
Informes de cargas para el reparto. 
Organización de repartos por rutas de reparto o rutas de vendedores.
Roturas de stock y facilidad para de repartir la cantidad disponible
entre los pedidos. 
Gestión de devoluciones. 

Stocks



Contabilidad
Trazawin, conectado con contabilidad.
Exportación a Contabilidades: SAGE, Conta5 XE, A3, …



Gestión Integral
y Segura

de toda tu actividad

Trazabilidad
Elaboración
y Etiquetado

Legal
Actualizado

a la Normativa

Intuitiva
Rápida

Implantación y
Fácil Aprendizaje

Rentabilidad
Controla costes

y márgenes

Garantía
Grupo CIE

Líder en el sector
pesquero

¿Por qué elegir
Trazawin?



+ 3.500
clientes

+450
empleados

12
delegaciones

966 881 020
marketing@grupocie.com
www.grupocie.com

+ 45
años de experiencia

tel:966%20881%20020
mailto:marketing@grupocie.com
http://www.grupocie.com/

